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実績 

▼生命保険、損害保険 

▼不動産売買の仲介 

▼ブランド品・中古車、新古車 

▼ コンサルティングサービス 

▼企業向けのコスト削減サービス 

▼企業研修サービス 

高単価商品の販売や仲介多数。 

などを契約。 

3ヶ月で月収30万円以下だったコンサルタントの方が、

月収100万円以上を獲得することに成功。 

アナログとWEB集客を融合させた店舗集客では、 

新規顧客が3倍に。 

月間200万PVのサイトの運営者との提携により、 

年商50億の企業のコンサルティング。 

通販による売り上げが、2倍以上の売り上げを 
獲得。 

         からの集客で、 

アポ1,000人以上を獲得。 

総額 売上3億円を突破。 
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オーダーメイド個別コンサルティング 

基礎のみ短期間コース 
期間2カ月・20万円（税抜） 

スタンダードコース 
期間4カ月・40万円（税抜） 

 FB集客の仕組みを理解し、土台を作る 

 あなたに相談がしたい！あなたと話したい！と感じさせる 
FBイメージ作り。 

 あなたの商品がどうしても欲しい、ターゲットを見つける 

 ターゲットを絞り込み、提供するサービスの方向性やテーマを確定。 

 あなたの文章は、人を惹きつけていますか？ 
タイムラインや配信文章の添削。 

正しい集客スキルを身につけて、FB新規集客に困らない構築が出来ます。 
高単価サービスの提供も可能になり、毎月の売り上げが安定しやすくなります。 

 土台の構築。 
 FBでの集客を可能とする為の0→1を、作る。 
 基礎を教え込むので、自分で行動をする中でFBをビジネスに活

用できるようになる。 

月に2回120分、個別コンサルティング。 
配信や状況を見て、随時アドバイス。 
メール相談は、無制限。 

アポや問い合わせが取れる環境に作り上げる。 一生困らないFB新規集客を会得し、ビジネスの軸を作る。 

 お客様が向こうから飛び込んできてくれる。 
 全国からアポが殺到する信頼構築法。 
 最もキモとなる3カ月で、集客に困らない 

マインドと媒体を作り上げる。 

 あなたに共感しているファンが出来る・顧客リストの構築。 

 ファンを育て、顧客にしていく営業テクニック。 

 全国どこにいても、あなたに会いたくなるメール術。 
営業メールの添削。 

＊ほとんどの方はスタンダードコースを選ばれています。 

 FB集客の仕組みを理解し、土台を作る 

 あなたに相談がしたい！あなたと話したい！と感じさせる 
FBイメージ作り。 

 あなたの商品がどうしても欲しい、ターゲットを見つける 

 ターゲットを絞り込み、提供するサービスの方向性やテーマを確定。 

 あなたの文章は、人を惹きつけていますか？ 
タイムラインや配信文章の添削。 

月に2回120分、個別コンサルティング。 
配信や状況を見て、随時アドバイス。 
メール相談は、無制限。 

4ヶ月後には、 
自分で集客が出来て 
設定したゴールを 
達成する。 

FB新規集客・ 
営業コンサルティング 



Copyright © Liveaid All Rights Reserved. 

オーダーメイド個別コンサルティング 

ビジネスパートナーコース 
期間6ヶ月・100万円（税抜） 

 一部分の代筆。 

半年間、ビジネスの方向性も含めて 
FB集客コンサルティングだけでなく相談に乗ります。 

経営者特有の悩みや不安の解消方法も 
伝授していきます。 

外部ビジネスパートナーとして 
集客と売り上げ向上のサポートをしていきます。 

スタンダードコースに加えて、アイディアのご提案。 

分割払いの相談もお受け出来ます。お支払いは、現金振り込みとpaypal決済によるカード払いが可能です。 
（MasterCard、VISA、AmericanExpress、JCB） 
気軽にご相談ください。 

その他、単発での、ご依頼もお受けしています。 

2時間 3万円 （税込） 

FB新規集客・ 
営業コンサルティング 
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Facebook 
個人 

Facebook 
広告 

や 
メルマガ 

値段的に 
買いやすい商品 

メインの商品 

無料 
プレゼントや 

オファー 

オンライン 
スクールなど 

教材・セッション 

認知・ブランディング 
（存在を知ってもらう） 

1 

リストを取る 
（興味ある方にLINE@や 
メルマガを登録してもらう。） 

2 

教育 
（信頼してもらう） 

3 

１つ目に買いやすい 
商品を提案 

4 

購入者だけに 
高額商品の提案 

5 

信頼関係 

お客様の役に 
立つもの 

メールマガジンの配信サポート 

見込み客のリストを獲得し、売り上げを安定させる。  

 Facebookや、サイトからリスト取りをする。 

 見込み客が、思わずアクションしたくなる仕組みを作る。 

 ステップメールや、ミニ講座の構築。 

 メルマガやLINE@配信の基礎と設定。 
 

 あなたのイメージが決まる！勝負の1通目の作り方。 
 

 見込み客を教育していくステップメールの基本構成。 
 

 本命の商品やサービスを購入していただくための、 
ミニ講座の作り方。 
 

 やりとりが一方通行ではなく、コミュニケーションを 
取れる配信にするコツ。 

Facebookやインターネットでお客様とつながる・リストを取る方法 

内容 

オーダーメイド個別コンサルティング 
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お客様の声 

Facebookは登録をして投稿はしてましたが、全くビジネスには繋がりませんでし
た。ブログもしたことはなかったです。 
藤木さんのコンサルティングを受けて、初めてインターネットの配信について学び
ました。 
 
二人三脚のスタイルで、僕に合わせて色々と教えてくれたので助かりました。 
 
FBの友達数は、290人 → 3,295人になり、いいね・コメント数も3倍になり
ました。 
 
ブログも多い時は、１０００アクセスきます。 
セミナー集客にも繋がり、毎月新規の方が来てくれています。 
 
ブログを見た以前の職場から連絡が来て、大阪王将での定期的な人財育成
セミナーの講師と、店長の相談ホットラインの契約を頂きました。 
 
他企業からも、セミナー依頼を頂き毎月出張の日々で有り難いことに忙しくして
います。 
 
本当に、ありがとうございました。 
今後も、よろしくお願いいたします。 

一般財団法人 ほめ育マスターインストラクター 

重光 浩二 
(しげみつ こうじ) 

ずっとアメリカの日本企業の中で、組織マネジメントをしてきたので 
インターネット集客に関しては、全くの無知でした。 
 
日本に戻ってきて、新しい仕事をする時にSNSを活用したいと思い、藤木さん
に相談をしました。 
 
それからカバー写真と自己紹介を変更して、がらりとFBの雰囲気も変わり、 
自分でも驚きました。 
顧客のターゲット設定をして、ニーズをきちんと洗い出すということも情報配信で
は考えたことはなかったです。 
 
FB友達は600人ほどで、知人しかいない状態だったのが指導を受けてすぐに
1,000人を越えて順調に問い合わせやメッセージも増えました。 
 
人脈が出来たおかげで、 
企業の案件も入ってきました。 
これからは、顧客リストの獲得の相談もしていきたいと思っています。 
 
今後とも、よろしくお願いします。 
ありがとうございます。 

Shining Company 代表 Infinity Creation LLC. 
(米国法人) CEO 

芳賀 敦 
(はが あつし) 
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即効性 

やりとり 
メッセージ 

ブランディング 

価格 

管理 

アクセス・集客 

表示 

Facebook集客とサイト集客の違い 

Facebook集客  サイト集客 

短期間の運営でも即効性が、ある。 短期間では効果がほぼ出ず、長期戦になる。 

個別のやりとり（メッセージ）がしやすい。 問い合わせやメッセージがくるようになるためには、
工夫をしたりアクセスを待たないといけない。 

ブランディングやイメージをつけやすい。 サイトの構成や記事のクォリティが問われる。 

比較的、安くFacebook広告の活用が 
出来る。 

サイト構築には費用がかかる。 

自分から、申請を出して見に来てもらうことが
出来る。 

ずっと更新を、マメにしないといけない。 
（放置はしにくい） 

サイトのアクセスが安定しだすと、更新の回数を
減らせる。（ほぼ放置も可能） 

自分のサービスに興味がない人からの、アクセス
も多い。 

検索エンジンからのアクセスの流入が増えるので、
自分のサービスに興味がある見込み客を集め
やすい。 

外部リンクをシェアすると、表示が減る。 自動的に集客が出来る仕組みづくりになる。 

昔の投稿が、見えにくくなる。 昔の投稿でも、ずっとアクセスを呼ぶ仕掛けになる。 


