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					新着記事一覧

								
																								
	
										
						2017/11/01

					

					テレアポ（電話営業）で成功率を3倍上げる為の8つのコツ。


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。 今回は、「テレアポ（電話営業）で成功率を3倍上げる為の8つのコツ。」についてお話していきます。テレアポは、新人の頃から３年近くはしていましたし、そのあと ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/09/28

					

					Facebook集客の極意・困らないためのコツ　まとめ


											
							こんにちは！集客コンサルタントの藤木です。   実は、私はFacebook集客だけでなくサイト集客や広告運用も今は活用しています。営業も様々な方法を試して結果を出してきました。   ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/09/22

					

					Facebook集客のコツ　コンサルティング動画まとめ


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。私は、2010年くらいから営業でFacebookを活用していました。   今でもそれは続いていて、国内にとどまらず海外の経営者や営業マンとの繋が ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/09/13

					

					Facebookを広告宣伝に使う！集客コンサルタントが語る「Facebook集客のコツ」


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。   今回は、Facebookでビジネスや営業に活用するためのコツを語り尽くします。 目次1 営業の成果を三倍以上にする Facebook集客術 ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/09/11

					

					転職の時に必要な担当者の目を引く志望動機の書き方


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。   私のところには、色々な相談が毎日のようにきます。転職の悩みや次の仕事を決めるための相談も増えてきています。海外では、転職はキャリアアップの ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/09/11

					

					新入社員研修の元講師が語る「新入社員が辞める理由と、研修の効果的な方法」


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。   私は、社外の新入社員研修の講師をしていました。   私自身は、ゆとり世代と言われる世代ではないですが、2016年の新入社員の方と ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/08/21

					

					営業への転職で、失敗したくない人は読んでください。〜セールス経験者が教える転職の秘訣


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。   私は、21歳の時からずっと営業をしていました。私の場合は特殊で、ブラック企業で朝から晩まで働いていました。   そのおかげで稼げ ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/05/24

					

					営業研修会社のサービス内容や価格まとめ　大阪・関西の企業編《経営者・事業主向け》


											
							こんにちは！集客コンサルタントの藤木美香です。今回は、営業研修会社のサービス内容や価格のご紹介をします。   実は、私も新入社員研修の講師をした経験があります。ほぼ一回り下の新入社員の方に向 ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/05/24

					

					営業で使うアポ取りの種類　〜あなたは、どのタイプが合うか見極めましょう〜


											
							こんにちは、集客コンサルタントの藤木美香です。営業をしていると、毎日のアポ取りに悩むこともありますよね。   アポ取りにも、色々なやり方や種類があるので特徴をまとめてみました。   ... 

						

					
				


						
																								
	
										
						2017/05/18

					

					営業で、アポや契約に繋がる顧客紹介をもらう3つのコツ


											
							こんにちは！集客コンサルタントの藤木です。   お客様からの紹介のアポは、とても有難いです。 すでに信頼関係がある方からの紹介なので、話を聞く体制が出来ていることが多いです。    ... 
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